NAlapollo

Your space for growth.

Mit klarem Kurs und einem starken Team an Bord unterstiitzen wir
unsere Kunden dabei, ihre Real-Estate-Projekte erfolgreich zu machen.
Dabei setzen wir auf Unternehmergeist, Leidenschaft und nach-
haltiges Denken. Vertrauen, Verlasslichkeit und Transparenz sind fur
uns Grundlagen echter Partnerschaft. Mit Innovationskraft und ech-
tem Engagement gehen wir tiber klassische Dienstleistung hinaus: Wir
sind Mitdenker, Wegbereiter und Méglichmacher.

Starten Sie mit uns durch - wund gestalten die Zukunft
der Immobilienwelt aktiv mit!

(SENIOR) CONSULTANT (M/W/D) FUR DEN BEREICH INVESTMENT

VOLLZEIT (40 STD./WOCHE), MUNCHEN

IHRE AUFGABEN BEI UNS: UNSER ANGEBOT:

« Akquisition von Investmentimmobilien im Wohn-, Gewerbe- und Officebereich « Personliche Wertschatzung und direkte Kommunikation

« Akquisition von potenziellen Kaufern - Flache Hierarchien die Mitgestaltung und eigenverantwortliches Arbeiten erfordern
- Analyse, Bewertung und Prasentation von Investmentobjekten « Schnelle Entscheidungen mit individuellem Gestaltungsspielraum

Beratung und Betreuung der Kunden wahrend des gesamten Verkaufsprozesses
Umsetzung von Vertriebs- und Marketingaktivitéten Bindung unter den Kolleg:innen

Individuelle Entwicklungsmaglichkeiten, personliche Férderung und Weiterbildung

Familidres Betriebsklima mit kollegialem, vertrautem Umgang auf Augenhéhe und starker

Ausarbeitung von Vermarktungseinschatzungen- und strategien

Prozessbegleitung bis zum erfolgreichen Transaktionsabschluss - Sichtbarkeit der eigenen Wirkung und der direkte Beitrag ihrer Arbeit zum Erfolg des Unter-
nehmens

Erstellen von Exposés, PowerPoint-Prasentationen, Exceltabellen

Unsere gemeinsamen Werte wie Vertrauen, Verldsslichkeit und Verantwortungsbewusstsein
pragen die Zusammenarbeit

Betriebliche Altersvorsorge

IHR PROFIL: WANN WOLLEN WIR GEMEINSAM STARTEN?

Ihre Zukunft steht nicht in den Sternen. Bringen Sie jetzt Schub in lhre Karriere und senden

Vertriebsprofi mit Begeisterung fiir Investmentimmobilien
Sie uns Ihre aussagekraftige und vollstandige Bewerbung mit Angabe Ihrer Gehaltsvorstel-

lung und Ihres frihestmdglichen Eintrittstermins ausschlieBlich als PDF-Datei per E-Mail
an: thilo.hecht@nai-apollo.de

erste Expertise im Mlinchener Immobilienmarkt von Vorteil

Engagierte, selbststandige Arbeitsweise

Kommunikationsstarke, Teamgeist und Zuverlassigkeit

Eigeninitiative, Einbringen eigener Impulse, Begeisterungsfahigkeit und
gute Beratungskompetenz

Freude am Umgang mit Kunden

Gute regionale Vernetzung und Kenntnis in Miinchen

Fuhrerschein Klasse B
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